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Transfer wiedzy i technologii 
źródłem innowacyjnych inwestycji

Marcin Krzykała
Wrocławska Agencja Rozwoju Regionalnego SA

Od regionów wiedzy i technologii
do Innowacyjnej Gospodarki

Wrocław, 23 czerwca 2010



Plan prezentacji:

1.
 

Wprowadzenie.
2.

 
Instytucje odpowiedzialne za wdrażanie 
funduszy UE –

 
rola RIF.

3.
 

Transfer technologii –
 

źródła pozyskania 
kapitału.

4.
 

Punkty Konsultacyjne, czyli gdzie zdobyć
 potrzebne informacje.

5.
 

Podsumowanie.
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Instytucja 
Zarządzająca

Instytucja 
Pośrednicząca

Instytucja Wdrażająca/ 
Instytucja 

Pośrednicząca II

Regionalne 
Instytucje 
Finansowe

Ministerstwo Rozwoju Regionalnego

Ministerstwo Nauki i Szkolnictwa 
Wyższego(1.4) / Ministerstwo Gospodarki 
(4.1, 4.4) / Ministerstwo Spraw 
Wewnętrznych i Administracji (8.1, 8.2)

Polska Agencja Rozwoju Przedsiębiorczości

16 RIF –
 

umowa z PARP, realizacja 
wybranych działań

 
PO IG w regionach



Zadania RIF w systemie wdrażania funduszy UE:

-
 

działania informacyjne;
-

 
przyjmowanie wniosków o dofinansowanie;

-
 

przeprowadzanie oceny wniosków o dofinansowanie;
-

 
obsługa procesu podpisywania umów o dofinansowanie;

-
 

rozliczanie projektów i rekomendowanie wypłaty 
wsparcia;

-
 

monitoring wybranych do dofinansowania projektów pod 
kątem prawidłowej realizacji projektu zgodnie z zapisami 
umowy o dofinansowanie.
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Instytucje
naukowo -

 
badawcze Przedsiębiorstwa

Transfer wiedzy i technologii –
 

źródła 
pozyskania kapitału

KOMUNIKACJA

Transfer technologii -
 

wykorzystanie działalności naukowo-
 badawczej w pracy przedsiębiorstw



Program Operacyjny Innowacyjna Gospodarka –
 

jeden z sześciu 
programów operacyjnych Narodowych Strategicznych Ram Odniesienia

Budżet POIG: 9,71 miliarda euro (w tym wkład wspólnotowy wynosi 
8,25 miliarda euro -85%)

Podział
 

PO IG na priorytety:
Priorytet I : Badania i rozwój nowoczesnych technologii
Priorytet II: Infrastruktura sfery B+R
Priorytet III: Kapitał

 
dla innowacji

Priorytet IV: Inwestycje w innowacyjne przedsięwzięcia
Priorytet V: Dyfuzja innowacji
Priorytet VI: Polska gospodarka na rynku międzynarodowym
Priorytet VII: Społeczeństwo informacyjne –

 
budowa elektronicznej 

administracji
Priorytet VIII: Społeczeństwo informacyjne –

 
zwiększanie innowacyjności 

gospodarki
Priorytet IX: Pomoc techniczna

6



Wrocławska Agencja Rozwoju Regionalnego,
 

jako 
Regionalna Instytucja Finansująca

Działania bezpośrednio obsługiwane przez WARR:


 
Działania 1.4 -

 
4.1 "Wsparcie na prace badawcze i rozwojowe oraz 

wdrożenie wyników tych prac"


 
Działanie 4.4 „Nowe inwestycje w wysokim potencjale 
innowacyjnym”


 

Działanie 6.1 „Paszport do eksportu”


 
Działanie 8.1 „

 
Wsparcie działalności gospodarczej w dziedzinie 

gospodarki elektronicznej”


 
Działanie 8.2 „Wspieranie wdrażania elektronicznego biznesu typu 
B2B”
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Wykluczenia w POIG:

Pomoc finansowa nie może być:
1)

 
udzielona mikroprzedsiębiorcy, małemu lub średniemu 
przedsiębiorcy, spełniającemu kryteria zagrożonego 
przedsiębiorcy,

2)
 

udzielona podmiotowi innemu niż
 

mikroprzedsiębiorca, mały lub 
średni przedsiębiorca, spełniającemu kryteria podmiotu w trudnej 
sytuacji ekonomicznej lub znajdującemu się

 
w okresie 

restrukturyzacji przeprowadzanej z wykorzystaniem pomocy 
publicznej, w rozumieniu wytycznych wspólnotowych dotyczących 
pomocy państwa w celu ratowania i restrukturyzacji zagrożonych 
przedsiębiorstw,

3)
 

udzielona ani wypłacona podmiotowi, na którym ciąży obowiązek 
zwrotu pomocy, wynikający z decyzji Komisji Europejskiej, 
uznającej pomoc za niezgodną

 
z prawem oraz wspólnym 

rynkiem.
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Wykluczenia w POIG (2):

Pomoc finansowa nie może być
 

udzielona na działalność
 

w zakresie:
1)

 
produkcji lub wprowadzania do obrotu wyrobów tytoniowych,

2)
 

produkcji lub wprowadzania do obrotu napojów alkoholowych,

3)
 

produkcji lub wprowadzania do obrotu treści pornograficznych,

4)
 

obrotu materiałami wybuchowymi, bronią
 

i amunicją,

5)
 

gier losowych, zakładów wzajemnych, gier na automatach i gier 
na automatach o niskich wygranych,

6)
 

produkcji lub wprowadzania do obrotu środków odurzających, 
substancji psychotropowych lub prekursorów,
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Wykluczenia w POIG (3):

7)
 

na działalność
 

związaną
 

z wywozem, tj. pomocy bezpośrednio 
związanej z ilością

 
wywożonych produktów, tworzeniem i 

funkcjonowaniem sieci dystrybucyjnej lub z innymi wydatkami 
bieżącymi związanymi z prowadzeniem działalności wywozowej,

8)
 

uwarunkowanej pierwszeństwem użycia towarów produkcji 
krajowej w stosunku do towarów sprowadzanych z zagranicy,

9)
 

w sektorze rybołówstwa,

10)
 

produkcji podstawowej produktów rolnych,
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Wykluczenia w POIG (4):

11)
 

w sektorze górnictwa węgla,

12)
 

w sektorach hutnictwa żelaza i stali,

13)
 

w sektorze budownictwa okrętowego,

14)
 

w sektorze włókien syntetycznych.
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Działania 1.4 –
 

4.1 „Wsparcie projektów celowych oraz wsparcie 
wdrożeń

 
wyników prac B+R”

 
Wnioskodawcy: przedsiębiorstwa

Etap I (Działanie 1.4 „Wsparcie projektów celowych”):
 

Projekty oparte o prace badawcze i rozwojowe (badania przemysłowe 
i prace rozwojowe), czyli przedsięwzięcia techniczne, technologiczne lub 
organizacyjne prowadzone przez przedsiębiorców do momentu stworzenia 
prototypu.

 
Etap II (Działanie 4.1 „Wsparcie wdrożeń

 
wyników prac B+R”):

 
Przygotowanie do wdrożenia i wdrożenie wyników prac B+R

 
w 

działalności przedsiębiorcy finansowanych w ramach działania 1.4 lub z 
inicjatyw technologicznych, poprzez inwestycje niezbędne do wdrożenia 
wyników prac B+R

 
zrealizowanych w ramach I etapu.
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Wielkość
 

wsparcia, czyli ile możemy pozyskać?

Budżet działania 1.4: 390 352 176 euro
 działania 4.1: 390 000 000

 
euro 

Minimalna wartość
 

projektu –
 

działanie 1.4 –
 

400 000 zł
 

(dotyczy województw 
łódzkiego, mazowieckiego, lubelskiego, podlaskiego, warmińsko-mazurkiego, 
kujawsko-pomorskiego, podkarpackiego)

 
Maksymalna całkowita wartość

 
projektu celowego–

 
50 mln

 
euro

 
Maksymalna kwota wsparcia –

 
działanie 1.4 –

 
7,5 mln

 
euro dla 1 

przedsiębiorcy na 1 projekt 

Maksymalna kwota wsparcia na inwestycje–
 

działanie 4.1 –
 

20 mln
 

zł
 

dla 1 
przedsiębiorcy na 1 projekt 
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Wielkość
 

wsparcia, czyli ile możemy pozyskać?
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Wielkość
 przedsiębiorstwa

Działanie 1.4 Działanie 4.1

Mikroprzedsiębiorstwo,
Małe przedsiębiorstwo

Badania przemysłowe –

 

do 
70%
Prace rozwojowe –

 

do 45%

Wydatki inwestycyjne –

 zgodnie z mapą

 

pomocy 
regionalnej:
woj. dolnośląskie –

 

60%
Doradztwo –

 

50%

Średnie przedsiębiorstwo Badania przemysłowe –

 

do 
60%
Prace rozwojowe –

 

do 35%

Wydatki inwestycyjne –

 zgodnie z mapą

 

pomocy 
regionalnej:
woj. dolnośląskie –

 

50%
Doradztwo –

 

50%

Duże przedsiębiorstwo Badania przemysłowe –

 

do 
50%
Prace rozwojowe –

 

do 25%

Wydatki inwestycyjne –

 zgodnie z mapą

 

pomocy 
regionalnej
woj. dolnośląskie –

 

40%



Działanie 4.4 Nowe inwestycje o wysokim potencjale innowacyjnym

Wnioskodawcy: przedsiębiorstwa
Dofinansowanie na projekty inwestycyjne
związane z nabyciem lub wdrożeniem rozwiązania technologicznego, które
jest stosowane na świecie przez okres nie dłuższy niż

 

3 lata bądź

 

technologii, która jest 
stosowana dłużej niż

 

3 lata pod warunkiem, że stopień

 

rozprzestrzenienia tej technologii 
na świecie w danej branży nie przekracza 15% (premiowane  projekty wprowadzające 
innowacje produktowe o znaczeniu światowym, wykorzystujące elementy prowadzonych 
lub zakupionych prac B+R)
w  wyniku których zostanie wprowadzony na rynek nowy lub zasadniczo ulepszony

 produkt (kryterium nie dotyczy projektów prowadzących do powstania produktów nie 
posiadających desygnatu materialnego)
w aktywa materialne oraz aktywa niematerialne i prawne związane z:
•tworzeniem nowej jednostki,
•rozbudową

 

istniejącej jednostki,
•dywersyfikacją

 

produkcji jednostki poprzez wprowadzenie nowych dodatkowych 
produktów lub
•zasadniczą

 

zmianą

 

dotyczącą

 

procesu produkcyjnego istniejącej jednostki, związanej z 
zastosowaniem nowych rozwiązań

 

technologicznych
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Wielkość
 

wsparcia, czyli ile możemy pozyskać?
 Budżet działania: 1 420 000 000

 
euro

Maksymalna całkowita wartość
 

projektu: 50 mln
 

euro
Koszty kwalifikowane w projekcie: 8 mln

 
zł

 
–

 
160 mln

 
zł

Maksymalne limity dofinansowania (dla 1
 

przedsiębiorcy na 1
 

projekt):
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Maksymalne wsparcie na inwestycje 40 mln

 

zł

Maksymalne wsparcie na doradztwo 1 mln

 

zł

Maksymalne wsparcie na szkolenia 1 mln

 

zł

Maksymalne wsparcie na wydatki 
związane z zabezpieczeniem i 
prowadzeniem rachunku bankowego

200 tys. euro, a w przypadku 
przedsiębiorcy prowadzącego działalność

 w sektorze transportu drogowego –

 

100 
tys. euro

Minimalne wsparcie na inwestycje 2,4 mln

 

zł



Intensywność
 

wsparcia
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mikroprzedsiębiorca,
mały przedsiębiorca

średni 
przedsiębiorca

duży 
przedsiębiorca

wydatki inwestycyjne 
(dla woj. 
dolnośląskiego)

60% 50% 40%

szkolenia do 45% do 35% do 25%

doradztwo do 50% do 50% -

zabezpieczenie, 
otwarcie i 
prowadzenie 
rachunku bankowego

do 100% do 100% do 100%



Działanie 8.1: Wspieranie działalności gospodarczej w dziedzinie 
gospodarki elektronicznej

W ramach Działania 8.1 przewidziano dofinansowanie realizacji 
projektów mających na celu świadczenie e-usług. Projekt może 
zakładać

 
również

 
wytworzenie produktów cyfrowych niezbędnych do 

świadczenia tych usług. 

Przez  e-usługę
 

należy rozumieć
 

usługę świadczoną:
w sposób zautomatyzowany przez użycie technologii informacyjnych,
za pomocą

 
systemów teleinformatycznych w publicznych sieciach 

telekomunikacyjnych, 
na indywidualne żądanie usługobiorcy,
bez jednoczesnej obecności stron w tej samej lokalizacji (zdalnie).

Wnioskodawcy: mikroprzedsiębiorcy
 

i mali przedsiębiorcy działający 
krócej niż

 
1 rok na rynku

18



Wykluczone działalności: 

 obrót handlowy produktami (e-handel
 

produktami, także cyfrowymi);

 świadczenie usług poczty elektronicznej;

 świadczenie usług hostingowych;


 

świadczenie usług związanych z rejestracją
 

i utrzymaniem domen 
internetowych.
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Wielkość
 

wsparcia, czyli ile możemy pozyskać?
 Budżet działania: 385 635 294,00  euro

Koszty kwalifikowane w projekcie: 20 tys. zł
 

–
 

700 tys. zł

Intensywność
 

wsparcia:
Maksymalna intensywność

 
wsparcia: 70% kosztów kwalifikowanych

Wyjątek:
Mikroprzedsiębiorcy

 
i mali przedsiębiorcy będący osobą

 
fizyczną

 
i 

mający nie więcej niż
 

27 lat: 80% kosztów kwalifikowanych.

Projekt może być
 

realizowany do 24 miesięcy.

Wsparcie w ramach Działania 8.1 może być
 

udzielone danemu 
przedsiębiorcy jednokrotnie.
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Działanie 8.2
 Wspieranie wdrażania elektronicznego biznesu typu B2B

B2B (Business-to-Business) – należy przez to rozumieć
 relację

 
usługową

 
oraz klasę

 
systemów teleinformatycznych 

przeznaczonych do automatycznej komunikacji handlowej 
(wymiany danych) oraz koordynacji działań

 
między 

przedsiębiorcami, stanowiące niezbędne ogniwo procesów 
biznesowych tych przedsiębiorców, dotyczące różnego rodzaju 
współpracy między tymi przedsiębiorcami, w tym również

 
w 

modelu wirtualnego przedsiębiorstwa, z zastosowaniem e-usług.
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Wnioskodawcy:


 
mikro-, mali i średni przedsiębiorcy,


 

posiadający umowy o współpracy z co najmniej 2 innymi firmami, 
stałymi partnerami biznesowymi,


 

planujący rozpoczęcie lub rozwój współpracy biznesowej  w oparciu 
o rozwiązanie elektroniczne, w szczególności przez dostosowanie 
własnych systemów informatycznych do systemów informatycznych 
przedsiębiorców, z którymi kooperuje celem umożliwienia 
automatyzacji wymiany informacji między systemami 
informatycznymi współpracujących przedsiębiorstw (automatyzacja 
procesów biznesowych).

Projekt ma zwiększać
 

efektywność
 

procesów stosowanych przez 
wnioskodawcę

 
we współpracy z partnerami biznesowymi. 

Zastosowane w projekcie rozwiązanie  informatyczne dotyczące 
automatyzacji procesów biznesowych powinno stanowić

 innowacyjność
 

w przedsiębiorstwie Wnioskodawcy.
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Wielkość
 

wsparcia, czyli ile możemy pozyskać?

Budżet działania: 460 817 882 euro
Minimalna kwota wsparcia na projekt: 20 tys. zł
Maksymalna kwota wsparcia na projekt: 2 mln. zł

Maksymalne wsparcie na informowanie o udziale środków UE
 

–
 

85%
Maksymalne wsparcie na wydatki inwestycyjne –

 
70% (wg mapy pomocy 

regionalnej) 
Maksymalne wsparcie na doradztwo –

 
50%

Maksymalne wsparcie na szkolenia –
 

45%
 

(mikro-, mali przedsiębiorcy), 
35% (średni przedsiębiorcy)
Intensywność

 
wsparcia na szkolenia zwiększa się

 
o 10 punktów 

procentowych w przypadku szkoleń
 

dla pracowników znajdujących się
 

w 
szczególnie niekorzystnej sytuacji lub niepełnosprawnych.

23



Wielkość
 

wsparcia na inwestycje (mapa pomocy 
regionalnej)
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Mikro-, mali 
przedsiębiorcy

Średni 
przedsiębiorcy

MŚP –

 

działalność

 

w 
sektorze  transportu

Miasto stołeczne Warszawa, 
województwo mazowieckie (w 
okresie 1 stycznia 2011 r. –

 

31 
grudnia 2013 r.)

50 % 40 % 30 %

Województwo śląskie, pomorskie, 
zachodniopomorskie, 
dolnośląskie, wielkopolskie, 
mazowieckie z wyłączeniem 
miasta stołecznego Warszawy (do 
31 grudnia 2010 r.)

60% 50% 40%

Województwo lubelskie, 
podkarpackie, warmińsko-

 
mazurskie, podlaskie, 
świętokrzyskie, opolskie, 
małopolskie, lubuskie, łódzkie, 
kujawsko-pomorskie

70% 60% 50%



Gdzie zdobyć
 

potrzebne informacje?

Punkty Konsultacyjne Krajowego Systemu Usług
 

– sieć
 punktów informacyjnych na terenie woj. dolnośląskiego.

Regionalny Punkt Konsultacyjny WARR SA
ul. Krupnicza 13
50-075 Wrocław



Podsumowanie naborów na Dolnym Śląsku:
Działanie 1.4-4.1
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Runda aplikacyjna 02.11-30.11.2009
(konkurs dla MŚP)

16.11-14.12.2009
(konkurs dla dużych 
przedsiębiorstw)

Liczba złożonych 
wniosków

27 8

Kwota dofinansowania 
złożonych wniosków (w 
zł)

182 562 587,00 73 465 847,25

Liczba podpisanych 
umów o dofinansowanie

10 0

Zaakceptowana kwota 
dofinansowania (w zł)

28 895 500,00 0

Planowany termin naboru wniosków w 2010 roku: 01.10
 

-
 

30.10.2010



Podsumowanie naborów na Dolnym Śląsku:
Działanie 4.4
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Runda 
aplikacyjna

12.05-31.07.2008 02.03-15.04.2009 28.09-30.10.2009
(konkurs dla 
MŚP)

Liczba złożonych 
wniosków

38 24 12

Kwota 
dofinansowania 
złożonych 
wniosków (w zł)

513 542 247,48 386 905 889,75 205 390 056,49

Liczba 
podpisanych 
umów o 
dofinansowanie

16 8

Zaakceptowana 
kwota 
dofinansowania (w 
zł)

199 593 619,38 179 576 870,00



Podsumowanie naborów na Dolnym Śląsku:
Działanie 8.1
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Runda 
aplikacyjna

15.09-
 26.09.2008

02.03-
 05.03.2009

13.07-
 16.07.2009

26.10-
 29.10.2009

Liczba 
złożonych 
wniosków

34 69 100 225

Kwota 
dofinansowania 
złożonych 
wniosków (w zł)

13 296 933,65 36 751 892,79 62 789 312,50 133 772 984,24

Liczba 
podpisanych 
umów o 
dofinansowanie

21 18 36 23

Zaakceptowana 
kwota 
dofinansowania 
(w zł)

9 244 172,22 10 738 672,38 20 991 100,61 14 562 139,88

Planowany termin naboru wniosków w 2010 roku: 30.07 –
 

30.09. 2010 



Podsumowanie naborów na Dolnym Śląsku:
Działanie 8.2
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Runda 
aplikacyjna

15.09-
 15.10.2008

09.03-
 03.04.2009

15.06-
 03.07.2009

05.10-
 23.10.2009

Liczba 
złożonych 
wniosków

20 24 26 52

Kwota 
dofinansowania 
złożonych 
wniosków (w zł)

7 409 903,88 9 902 951,84 12 196 063,80 27 612 858,02

Liczba 
podpisanych 
umów o 
dofinansowanie

10 6 9 12

Zaakceptowana 
kwota 
dofinansowania 
(w zł)

4 026 101,65 2 440 748,00 3 471 614,50 4 723 734,42

Planowany termin naboru wniosków w 2010 roku: 29.10 –
 

30.11. 2010 



Dziękuję
 

za uwagę

Marcin Krzykała
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www.warr.pl
Prezentację

 
przygotowano we współpracy 

z Panią
 

Magdaleną
 

Rozą
 

–
 

WARR SA
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